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Se realizaron las revisiones a los ajustes en cada uno de los médulos del plan de negocios,
iniciando con el item de protagonista, consumidor, necesidades de los clientes, oportunidad
de mercado, analisis de la competencia, solucion, concepto de innovacién, como valido la
idea en el mercado, proyecciones de venta entre otros aspectos relevantes para la
formulacion, se recomienda ajustar la estructura financiera como refinar el modelo de
ingresos, costos y rentabilidad para garantizar la sostenibilidad econémica. La
diferenciacion de Movimiento Seguro radica en su uso de innovacion tecnoldgica para
mejorar la seguridad y eficiencia operativa, se recomienda que, a través de alianzas
estratégicas y optimizacion de rutas, la empresa logre reducir costos y ofrecer soluciones
mas competitivas. Ademas, su enfoque escalable le permite que empresas de distintos
tamanios accedan a servicios personalizados.

Estas métricas fortalecen la viabilidad del negocio y respaldan su crecimiento sostenible,
desde una perspectiva financiera, Movimiento Seguro usa la estrategia que contempla la
reduccion de costos mediante tecnologia eficiente y colaboraciones estratégicas,
asegurando sostenibilidad a largo plazo.

En preparacion para el Fondo Emprender, el plan de negocio se ha ajustado con indicadores
financieros y operativos que demuestran su potencial en el mercado. Ademas, se ha
estructurado un plan de mitigacion de riesgos que garantiza estabilidad y capacidad de
adaptacion ante cambios en la industria.

Conclusién

Se realizaron las revisiones a los ajustes en cada uno de los modulos del plan de negocios,
iniciando con el item de protagonista, consumidor, necesidades de los clientes, oportunidad
de mercado, anélisis de la competencia, solucion, concepto de innovacion, como valido la
idea en el mercado, proyecciones de venta entre otros aspectos relevantes para la
formulacion, se recomienda ajustar la estructura financiera como  refinar el modelo de
ingresos, costos y rentabilidad para garantizar la sostenibilidad econémica. La
diferenciacion de Movimiento Seguro radica en su uso de innovacion tecnologica para
mejorar la seguridad y eficiencia operativa, se recomienda que, a través de alianzas
estratégicas y optimizacion de rutas, la empresa logre reducir costos y ofrecer soluciones
mas competitivas. Ademas, su enfoque escalable le permite que empresas de distintos
tamafios accedan a servicios personalizados.

Estas métricas fortalecen la viabilidad del negocio y respaldan su crecimiento sostenible,
desde una perspectiva financiera, Movimiento Seguro usa la estrategia que contempla la
reduccion de costos mediante tecnologia eficiente y colaboraciones estratégicas,
asegurando sostenibilidad a largo plazo.

En preparacion para el Fondo Emprender, el plan de negocio se ha ajustado con indicadores
financieros y operativos que demuestran su potencial en el mercado. Ademas, se ha
estructurado un plan de mitigacion de riesgos que garantiza estabilidad y capacidad de
adaptacion ante cambios en la industria.

Informacion solicitada o
areas de necesidad

<>

Ventas


https://sige-prod.crm.dynamics.com/main.aspx?appid=d6873666-0acc-eb11-8235-000d3a35ba80&forceUCI=1&pagetype=entityrecord&etn=task&id=f5936552-cf39-f011-b4cc-000d3a3804d6
https://sige-prod.crm.dynamics.com/main.aspx?appid=d6873666-0acc-eb11-8235-000d3a35ba80&forceUCI=1&pagetype=entityrecord&etn=systemuser&id=6deccd59-04e2-ee11-904c-6045bd0634d4

